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La part du commerce intra-Africain reste faible

Part des exportations intra-regionales vs. extra-regionales en 2022
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Mais de nombreuses opportunites existent

Potentiel d’exportation réalisé et non realisé par région

0% 20% 40% 60% 80% 100%
Africa —
Americas [/
Asia |
Europe |
Pacific _

= Realized potential Unrealized potential

Le potentiel d’exportation non réalisé en Afrique s’éleve a 25 milliards de dollars, ce qui
représente une part de potentiel non realisé plus élevée que dans toute autre region du monde.

— ATO



Notamment en Afrique qui disposent d'un potentiel
inexploité d’exportation régionale de +25 milliards $

Produits de Afrique a
potentiel vers Afrique

Diamants, bruts Légende

Minerais de chrome & leurs ... (J | | Potentiel d'exportation

(O Exportations réelles

ORI venhicules pour le transport de marchandises o
J ll Energie électrique
O Poissons, congelés, n.d.a.

I Mélanges de substances odoriférantes pour produits alimentaires

Ecart exportations potentielles — réelles

Ressources minérales
Véhicules & moteur & piéces
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. . . - Machinerie, électricité
J l Minerais de fer & leurs concentrés, non agglomérés

ORI véhicules pour le transport de <10 personnes
Ol Ferrochrome, >4% carbone
ORIl sucre de canne/betterave & saccharose chimiquement pur

Cathodes de cuivre

Sucre
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Produits minéraux
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Engrais

Métaux (sauf ferreux & précieux)

7l Ciment Portland Métaux ferreux

Ol sucre de canne, brut
Huile de palme & fractions, traitées
O urée
ll Soupes, bouillons & préparations
Il Engrais minéraux/chimiques avec azote & phosphore, n.d.a.

J [l Ciments non pulvérisés

Huiles & graisses végétales

Produits alimentaires n.d.a (transformés ou cons

Cuivre non-affiné

3 I Minerais de cuivre & leurs concentrés
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Dont des opportunités en matiere de
transformation et de croissance inclusive

- Le commerce vis-a-vis du reste de I'Afrique a
tendance a étre plus avance sur le plan
technologique. La part des produits
transformes et semi-transformeés dans le
commerce intra-africain est de 61%, contre
37% dans les exportations vers le reste du
monde.

-> Le commerce intra-africain favorise I'emploi
formel et la transformation structurelle et
déemontre le potentiel de developpement des
chaines de valeur régionales

—— ATO Source: ITC et CNUCED (2021): Unlocking Regional Trade Opportunities for in Africa for a More Sustainable and Inclusive Future. ITC, Genéve.



Pour libérer le potentiel africain, il faut reduire
les divers obstacles au commerce
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Source du graphique: Rapport sur le Commerce Mondial (OMC, 2018).
— ATO Etude non spécifique a la Guinée




Pourtant, plus de la moitieé des entreprises
en Afrique ne sont pas au courant de la ZLECAT!

Oul 46%

"

Connaissez-vous, f
la ZLECAf? 4

Non 54%

Source: Consultation en ligne en cours de I'I'TC sur le développement de la chaine de
—— ATO valeur et les obstacles a une intégration plus poussée en Afrique




Les instruments de soutien a la mise en ceuvre
de la ZLECAf :

Regles
d'origine

-

Observatoire
africain du
commerce

(ATO)

————————————————————

Les
concessions
tarifaires

’—-——-——-———\
\—-——-——-———,

Pour un marché africain unifié

Systeme de Mécanisme de
surveillance, de

paiement et de
reglement
panafricain BNT

notification et
d'élimination des

— ATO



Outils d’Analyse de marché de I'lTC

Market Access Map
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- Besoin d'informations personnalisées pour 'Afrique

Un point d'entrée unique pour l'intelligence commerciale en Afrique
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4 objectifs principaux de I'ATO:
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Renforcer les Soutenir et Promouvoir la
échanges suivre la mise transparence des

commerciaux en oeuvre de la échanges

Intra-africains ZLECAf commerciaux

africains grace a
des données
publiques

+
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Résoudre le
probleme du
mangue de donnees
flables et
actualisées sur le
continent africain



L' Observatoire Africain du Commerce:
des données, une plateforme et des experts

Systeme de transfert automatise
de données

Le systeme permet de collecter, traiter et
analyser automatiquement les
données provenant des Etats
Membres et d'autres sources.

hl
—

1Y

Plateforme d’intelligence economique

Les modules Comparer et Explorer offrent
aux entreprises africaines des
informations fiables afin

d’identifier les opportunités et

conditions commerciales.

Outil d’analyse

Accessible aux decideurs politiques, le
module Analyser fournit des indicateurs en
temps reel afin de suivre le
processus de mise en ocsuvre de
la ZLECACf et d’en évaluer
I'impact. N Q

Unité d’analyse commerciale

Un réseau d'experts commerciaux
africains dotés de compeétences
en analyse de données pour

soutenir les décisions politiques
des Membres de la CUA.
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Des parties prenantes aux niveaux
national, régional et continental

@ - Points focaux

Partage de données

Niveau
continental

objectifs

Niveau
national

Indicateurs
Niv R / analytiques
regional @ ® Priorités et

Renforcement
des capacités

Acces et
droits

TRADE IMPACT FOR GOOD
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+30 pays participent au projet de 'ATO

/

2023: Gabon

Cameroun; Comores; Cote
d’lvoire; Ethiopie; Gambie;
Guinée; Kenya; Madagascar;
Mauritanie; Niger; Ouganda,
Sénégal; Seychelles; Togo;
Tunisie

Egypte*; Malawi*;
Mozambique*; Zambie

*ont demandé a faire partie de la 2 phase en 2019

Rép. Dém. Du Congo; Eswatini;
Ghana; Libérie;
Sierra Leone




pour tous ceux qui s'intéressent au commerce africain

0°» 9,
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Décideurs Entreprises et Chercheurs et autres
politiques dans organisations de soutien parties prenantes
diverses institutions au commerce et aux Impliqués dans des
nationales et entreprises activités liées au

regionales commerce en Afrique



Tableau de bord en ligne de 'ATO - ato.africa

Intelligence
commerciale
pour le secteur
privé et les
organisations
de soutien aux
entreprises

\‘?’

=

Observatoire
Afn'cain du Commerce

NS

Comparer

Comparez les informations
commerciales et daccés aux marches
entre plusieurs pays,
produits ou marches.

Marchés Produits & Exportateurs
L

Selectionnez un exportateur

Selectionnez un produit w

Wioici un exemple pour debuter —

A propos RESSOUICES -~

Explorer

Trouvez des informations détaillées sur
les échanges commerciaux et les
conditions dacces au marche pour
une combinaison specifique pays
d'origine-produit-marché de
destination.

Selectionnez un exportateur

Woici un exemple pour débuter —

16

Analyser
Analysez I'evolution de lintegration

intra-Africaine au fil du temps et bien
Plus

-\oir un apergu du module Analyser

Outil
analytique
pour les
fonctionnaires
et décideurs
politiques


https://ato.africa/

ATO pour des politigues gouvernementales éclairées

Le module Analyser donne aux décideurs politiques et aux responsables
gouvernementaux des indicateurs stratégiques et en temps réel afin de:

» Suivre le niveau de transformation et
I'utilisation finale des exportations sur les
marcheés.

» Evaluer 'utilisation des instruments
commerciaux préferentiels.

» Estimer les recettes fiscales collectées au
niveau de la frontiere.

» Comprendre performances commerciales
nationales.

> Analyser |'évolution de l'intégration régionale

— ATO



ATO pour les décideurs politiques

- Surveliller I'état de l'intégration intra-africaine au fil du
temps grace a des indicateurs commerciaux avances

Monitor = sem

Market Access Policy Outlook

Trade
Observe your countrysfregion’s trade patterns, have a lock at your countrys/region’s performance and identify trade opportunities.

Market Access
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L'ATO pour les entreprises

Les modules "Comparer" et "Explorer” de I'ATO permettent aux entreprises
d'accéder gratuitement a des informations fiables pour:

" > ldentifier et comparer les opportunités en
| Afrique pour leurs produits

; » Comparer les flux historiques et les
estimations du potentiel d'exportation

» Obtenir des informations détaillees sur
I'acces au marché, les tarifs, les regles
d'origine et les exigences réglementaires.

. L ee
............

— ATO



Aide au processus d'analyse de marché

Evaluer la demande et le potentiel d'exportation %

Comparer

Comparez les informations
commerciales et d'accés aux marches

Comparez l'acces au marché via les tarifs

entre plusieurs pays,

produits ou marches.

J \

|dentifier les exigences réglementaires sur le
marcheé cible

Explorer

Trouvez des informations détaillées sur
les echanges commerciaux et les
conditions d'accés au marche pour

une combinaison spécifique pays
d'origine-preduit-marché de

|dentifier les partenaires commerciaux estination.

— ATO




Essayons le ensemble = ato.africa/fr

Essayons d’ exporter
des olives préparées
(200570) du Maroc

"=
s
s

Comparer

Comparer les informations sur le
commerce et laccés aux marches
entre pays.

produits ou marches

Marchés F“'Eld'..l'lt‘E-(D Exportateurs
&

Selectionnez un exportateur

Selectionnez un produit

e

Voici un exemple pour debuter —

21


https://ato.africa/
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C’est desormais a vous de jouer!
- https://ato.africa/fr

1. Comparer les opportunités pour %
I'exportation de soupes Comparer
Sénégalalses (2 10410) Comparer les mformations sur le

o
¢
»
A

commerce et lacces aux marches
entre pays.
produits ou marches.

Marchés  Produits™ Exportateurs
—

Selectionnez un exportateur
LA e

£ omns poLur sou

Voict un exemple pour débuter —
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Quiz — Soupe sénégalaise (210410)

1. Quel est le marché africain a plus fort potentiel pour le Sénégal?
a) Gambie [ b) Mall ] c) Cote d’lvoire

2. Quelle est la demande totale (importation) de la Cote d’lvoire?
(2) $ 4,66mn | b) $ 48,48mn c) $ 89,42mn

3. Quel est le tarif NPF moyen impose aux importations en Cote d’lvoire?
a) 15% [ b)20% | c) 35%

4. Combien d'exigence reglementaires sont imposees en Cote d’'lvoire ?
a) 3 b) 4 c) 10




Allons jusqu’au bout!
-> https://ato.africa/fr

2. Explorer les conditions d’acces
au marche ivoirien pour la soupes

sénegalaise (210410)

—)

=

Explorer

Trouver des informations détaillées sur
le commerce et laccés au marche
pour une combinaison pays-produit-

marcheé.

Selectionnez un exportateur

-
I o
H Seénegal

Selectionnez un marche
L] Céte d'lvoire -

Selectionnez un produit
210410 - Preparations pour sou.

Voicl un exemple pour débuter —

L

24
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Quiz — Soupe sénegalaise (210410)

. Quelle est la part de la Céte d’lvoire dans les exportations sénégalaises?
a) 4% b) 33% [0 79% |

. Quelle est la croissance des importations ivoiriennes de la soupe sénégalaise?
| a)-12% | b) 12% c) 21%

. Quel est le tarif préferentiel appliqués dans I'accord avec les pays CEDEAO?
[ a)0% | b) 3% c) 8%

. 'Y a-t-il des exigences domestiques appliqués sur les exportations?
a) Oui [b) Non ]




Un dernier pour la route ©

Ou et comment exporter les mangues
burkinabe (SH 080450) en Afrique?

&S

Comparer

Comparez les informations
commerciales et daccés aux marches
entre plusieurs pays,
produits ou marches.

Marchés  Produits@ Exportateurs
—

Selectionnez un exportateur

Bl Burkina Faso >

Selectionnez un produit
080450 — Dattes, figues, ananas, ...

R

26




Prochainement dans I''ATO:

Nouvelles données:

- Commerce des services
- Regles d’origine

- Mécanisme d’alerte aux obstacles

‘ Vidéos tutorielles
‘ Webinaires a la demande

- Restez a I'écoute!

27



Explorer les opportunites en dehors du continent africain
- www.globaltradehelpdesk.org/fr

Global
Trade Helpdesk
G l"O b a [ Bienvenue sur
T I’ad e H e lp d es k Global Trade Helpdesk : € ©

vec des informations détaillées sur les importations, la

Un outil uniqgue pour
identifier les opportunités .
commerciales et explorer
les conditions d’acces au

marché international

MED o AR N ) TR
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Essayons le ensemble:
www.globaltradehelpdesk.org/fr

Essayons d’ exporter des olives
préparées (200570) du Maroc

Commencer a explorer de nouvelles opportunités

De Quel produit exportez-vous? Vers quel marché?

m Exporter v 200570 - Autres légumes préparés ou cons.. Etats-Unis d'Amerique




C’est desormais a vous de jouer!
www.dlobaltradehelpdesk.org/ir

3~“. L e
' A (o e 2
B i

Essayons désormais
d'exporter du jus d’ananas
(HS 200941) togolais

Commencer a explorer de nouvelles opportunites

Quel produit exportez-vous? Vers quel marché?

Impnrter Exporter _ 200041 - Jus de fruits (y compris les modts ..




Quiz — Jus d’'ananas (200941)

1. Quel est le classement de la France dans les importations mondiales?

a) 1 (03 |  ©10

2. Combien de mesures d'inspection et de pré-embarquement y a-t-il?

a) 4 (12 | )18

3. Combien d’acheteurs potentiel sont réepertoriées dans la plateforme?

a) 9 b)112 | c)217 |




Quelles sont vos guestions?

EEse e [ ST, POUR LEgEIETN DE TOES



Merci pour votre
attention!

Visitez: ato.Africa

Contactez:
ato@intracen.org
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