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PROGRAMME EN LIGNE POUR LES ENTREPRISES DIRIGEES PAR DES
FEMMES SUR LE COMMERCE INTRA-AFRICAIN DE PRODUITS
ALIMENTAIRES TRANSFORMES

INTRODUCTION

Le programme de formation en ligne, congu en collaboration avec des
experts de l'ITC, sera mis en ceuvre en collaboration avec des partenaires du
secteur privé.

Les principaux objectifs du dprogramme sont les suivants:

o Evaluer la capacité des entreprises dirigées par des femmes a exporter
dans le cadre de la ZLECAT;

o Améliorer les connaissances des entreprises dirigées par des femmes en
ce qui concerne les exigences, les procédures et les solutions en matiere
d'exportation;

+ Renforcer la capacité des entreprises dirigées par des femmes a
développer une stratégie d'exportation;

« Renforcer les capacités des entreprises dirigées par des femmes en
matiére de production, de transformation, de promotion, de marketing et
de développement de la chaine de valeur dans le cadre de la ZLECAf.

PUBLIC CIBLE

Entreprises formelles dirigées par des femmes dans le secteur des produits alimentaires transformés et désireuses de
commencer ou d'accroitre leurs exportations vers les marchés africains

PROGRAMME DE FORMATION : FRANCAIS

No. Nom du Module de Formation Date Lien d’inscription

Comment préparer, exposer et organiser avec succes le suivi de votre

1 PSRN . . 21 mars Click here

participation a une foire commerciale? -
2 Préparez votre stratégie de marketing a l'exportation 30 avril Click here
3 Augmenter la visibilité de vos exportations grace aux médias sociaux 20 juin Click here

Formation de sensibilisation aux principales certifications pertinentes pour la
4 transformation agroalimentaire (HACCP, ISO, halal, biologique, commerce 18 juil. Click here
éthique, etc.)

5 Export 101, les bases de l'exportation, Comment construire un prix a l'exportation 15 ao(t Click here

Les différentes approches de négotiation commerciale, questions clés des
6 acheteurs et comment y répondre, comment réaliser un suivi acheteur/contact 11 sept. Click here
efficace

Observatoire Africain du Commerce ( le tarifs, exportation, documentation,

régles d’origine etc) TBC TBC



https://intracen.zoom.us/meeting/register/tJMvcu2rpzgtGNRlwOT66oiI6KXwhVrMDoO9?_x_zm_rtaid=JBttfnigTu-vhn_XcPUsjQ.1711015233160.4d5b3e370d996215efb3a92173fa34e2&_x_zm_rhtaid=801#/registration
https://intracen.zoom.us/meeting/register/tJ0ocumtqzooHtS5UclSG9w0dfk_l7lUt8Mp#/registration
https://intracen.zoom.us/meeting/register/tJwtd-ysrTgtG9xnZRGN_J-4SkMI8cttZbqM#/registration
https://intracen.zoom.us/meeting/register/tJ0kdeCsrD8pG9Yi5hQzWVaS55yrJIFK79W2#/registration
https://intracen.zoom.us/meeting/register/tJUtdO-rrD8sGNcJ-oAnvjm56O6hcNOVCQ9d#/registration
https://intracen.zoom.us/meeting/register/tJ0oc-qqqTkiEtVo1XFKwdKO3JHAXor_LVYM#/registration

